Atividade 1 – Empreendimentos e Modelos de Negociação

1 O que é Consulta de Viabilidade na Prefeitura Municipal. Como isso funciona em seu município? Indique a secretaria responsável por isso e possíveis taxas que devem ser pagas. (vale, no máximo, 2,5 pontos)

2 Quais são os quatro tipos de Inovação estabelecidos pela OCDE e aceitas internacionalmente? Explique cada um. (vale, no máximo, 2,5 pontos)

3 Assista ao vídeo abaixo e responda. (vale, no máximo, 5 pontos)
https://www.youtube.com/watch?v=ws5TRAleqs4

a) No cenário de tantos sons, quais são os efeitos sobre as pessoas?
b) Segundo o autor, o que é transmissão individual? O que aconteceu com nossa sensibilidade?
c) O que significa RASA? Qual é sua importância para negociação?


Atividade 2

1 O que é um Contrato Social? Você pode redigir o contrato social, sem auxílio de outro profissional? (vale, no máximo, 2,5 pontos)

2 O que é PINTEC? Qual é o último relatório sobre Inovação? Quem faz? Qual é a o principal problema/obstáculos para inovar, pelas empresas que implementaram inovações de produto ou processo, no Brasil, no período 2009-2011? (vale, no máximo, 2,5 pontos)

3 Assista aos vídeos abaixo e responda. (vale, no máximo, 5 pontos)
https://www.youtube.com/watch?v=m0O0Il8Vn_g  (parte 1)

https://www.youtube.com/watch?v=thWwpYNN3-A  (parte 2)

a) qual a diferença entre o hemisfério direito e esquerdo do cérebro?
b) o que significa negociar com o lado direito e esquerdo do cérebro?


Fórum 1
Discuta as vantagens e desvantagens na formalização de um empreendimento no Brasil.



1

